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Corretoras ampliam atuacio
fora do eixo Rio-Sao Paulo

Instituigdes do Sul e Sudeste se preparam para abrir mais escritdrios no Norte e Nordeste ainda neste ano

Mariana Seqala
msegals®brasileconomicocombr

O momento de queda de juros e
bonanca no mercado acionario,
além dos bons ventos que so-
pram sabre a economia brasilei-
ra, tém estimulado corretoras
de valores a reforcarem a sua
presenca fisica em centros cada
wvez mais distantes do eixo for-
mado pelos estados do Sudeste e
do Sul do pais. Os planos de vi-
rias delas sdo de abrir filiais e,
principalmente, escritdrios de
representacdo em cidades do
MNordeste e do Norte ainda em
2009, As redes de agentes autd -
nomos credenciados a operar
também estd sendo expandida.
Tudo isso de olho no potencial
de ganhos que ainda pode se
produzir a partir dos investido-
res pessoas fisicas.

“Nosso foon € estar cada vez
mais presente nas regites Norte
& MNordeste. Nos proximos dois
anos, quersmos estar em todas
as capitais de 14", afirma o dire-
tor de filiais da corretora XP In-
vestimentos, Celso Schuler —
que, alias, estd dando os nltimos
retoques no escritorio de Recife,
a ser inaugurado em novembro.
Entre escritérios e afiliados,
personificados na figura dos
agentes autbnomos, a XP possui
mais de 80 pontos de atendi-
mento espalhados pelo Brasil. E
planeja agregar outros 100 nos
priximos 12 meses.

A agressividade na interiori-
zacio também faz parte da es-
tratégias da corretora Um In-
vestimentos. Dona, atualmen-
te, de 34 escritérios de repre-
sentacio e de75 gerentes de in-
vestimento auténomos, a cor-
retora val inangurar pelo menos
mais cinco escritdrios ate o fi-
nal do ano. Entre os alvos estio
cidades do interior paulista,
mas tambeém pragas como Sio
Luis, no Maranhio, e Mossord,
no Rio Grande do Norte, segun-
do os gerentes de filiais Marcos
Maluf e Thiago Audi. “Estamos
em um processo de larga ex-
pansio, que estd sendo auxilia-
do pele andamento do mercado
também™, afirma Audi.

Matal e Recife so os focos de
expansio da corretora Gradual,
que quer elevar seus atuais 41
pontos de atendimento (entre
filiais, escritdrios proprios e
agentes auténomos) a 150 nos

Schuler, da XP; corretora quer
estar em todas as capitais
Morte e Nordeste atée 2011
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pela i
telefone. 1
corretora que se preze
precisa também ter
um ponto de presenca
para mostrar que

= proporcionai
a seguranca de que
estara la se houver
problemas

Marcelo Smarrito,
socio-diretor da Gradual

proximos trés anos. “Temos a
obrigacio de ir rapidamente
para essas cidades. Ja hd namo-
ros da corretora com operadores
da regific”, afirma o sdcio-dire-
tor da corretora, Marcelo Smar-
rito. A intencdo da Gradual €
crescer no Norte e no Nordeste,
onde a atmaglo ainda & mmito
reduzida, e reforcar as opera-
gibes no Sudeste e no Sul. “Te-
mos a obrigacio de oferecer
uma operagio pela internet (o
home broker ) & uma pelo telefo-
ne (o acesso direto 4 mesa de
operaches). Mas uma corretora
que se preze precisa tambeém ter
um ponto de presenca para
mostrar que existe e proporcio-
na a seguranga de que estard 14
se houver problemas.”

Estratégia discordante

Enquanto uma fatia das corre-
toras busca crescimento com a
expansio fisica pelo pais, haou-
tras que discordam da estraté-
gia. *“Namaioria das vezes, aex-
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pansio ndo acontece oom solu-
ches proprietarias, mas baseada
na atuacio de agentes autbno-
mos. Vejo isso como un movi-
mento perigosa”, diz o diretor
de produtos da WinTrade, home
broker da corretora Alpes, Ro-
berto Lee. “Abre-se uma brecha
para problemas de carater tra-
balhista e, além disso, agrega-
se um custo fixo de estrutura
que & necessirio remunerar, o
que que pode causar conflitos
de interesse.” Operando 100%
eletronicamente, a saida da Win
para crescer & somente a fixagio
da marca no meio online.

As corretoras reforcam que,
mesmo sendo agentes autbno -
mos, o8 profissionais assumem a
bandeira da casa onde atuam.
Garantem, ainda, prestar trei-
namentos e acompanhar de
perto o trabalho de contato com
os clientes. “E nossa obrigagiio
treinar o mercado & os presta-
daores de servigo™, afirma Smar-
rito, da Gradunal. m

I EXPANSAO
Por todo o pais, pontos de
atendimento da Gradual serdo
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@ PLANOS
Mimero de escritérios e
afiliadas que XP quer abrir

100

[l CONCENTRACAOD
Investidores nas regiGes
Sul e Sudeste chegam a

80%

Santo de casa

Unica corretora nascida no Recife
& por enguanto, a dnica a ter
sede na cldade, a Codepe nio
astd prescupada em expandir a
presenga na terra natal. Apenas
cerca de 5% das suas receitas
vim de |4 - e 20%, das
operagies nareglio Sudesta.
“Mosso foco para o varejo, hoje, &
o atendimento eletrinico”, afirma
o diretor e fundador da corretora,
Fernando Bastos de Agular.
"Somos uma corretora de acesso
plano, nfio temos frontelra’ Para
competir no segmento de home
broker, a estratégia da Codepe

foi apelar para o prego. Mo home
broker da corretora, o prago por
ardem colocada (e niio executada,
como & o modelo mals comum
dentre as instituighes) & de RS1.
A tarifagfio diferente comegou
aser adotada em julho e segue
“em testes”. “Se o cllente quer
mais servigo, ele & agregado e
pago A parte”, afirma Agular. M5,



S4badao, 31 de outubrg, 2009 Brasil Econdmico 37

Pl B ra R

BC espera que resultado fiscal melhore

Altamir Lopes, chefe do Departamento Econdmico do Banco Central (BC),
disse ontem que espera que o resultades fiscal do pals convirja pama a meta
{1,56% do PIB) nos proximos meses. Segundo Lopes, o déficit de RS 5,763
bilh&es registradoes em setembro deve-se A queda nas receltas do
governa, além da elevagio das despesas com investimentes e o

pagaments de 50% do 13% saldrio de aposentados e pensionistas.

“0 que

so aspera dagul para a frente sio resultados melhores.”

Potencial de crescimento € refor¢cado
com alta da renda e queda dos juros

Cerca de 5,2% dos recursos em
bolsa das pessoas fisicas se
concentram no Morte e Nordeste

Mariana Segala
msegal #@brasileconamicao.com br

& potencial de crescimento do
mercado de renda varidvel entre
0s investidores do Norte e do
Nordeste & o que estimula as
corretoras a se embrenharem
nestas regides. Atualmente, elas
respondem por cerca de 5,2%
dos recursos aplicados em bolsa
pelas pessoas fisicas, segundo

dados de setembro da EM&FBo-
vespa. © Sul e o Sudeste repre-
sentam mais de 80%, sendo que
apenas 530 Panlo detém 48%:.
“Rio e S4o Paulo, que con-
centram a maior parte dos in-
vestidores, também 530 os mer-
cados mais concorridos entre as
corretoras”, diz o diretor de fi-
liais da corretora XP Investi-
mentos, Celso Schuler, “A opor-
tunidade estd nos pontos cnde a
bolsa & novidade.” Para criar
sell proprio mercado nas regites
mais afastadas do centro finan-
ceim do pais, a corretora entra

MERCADO SE ESPALHA

Investidor do Morte e Nordeste aparecs, mas maloria ainda est & no Sul e Sudeste

CONTAS DA REGIAD NORTE
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CARTEIRA

RS 0,42 BILHAD

515.506

£ o ndmero de investidores cadastrados
para operar no segmento Bovespa da
beolea, s=qundo os dados de satembro

5 milhoes

£ meta de investidores pessoa fiskca
da BMEF Bovespa nos privimes 5 ancs

8

=30 a5 cormekoras que passuem s2de ou
filial no Horte, Mordeste e Centro-Deste

CARTEIRA

com sen brago de educagio fi-
nanceira, promovendo cursos e
palestras.Educar o potencialin-
vestidor, afinal, também rende
dividendos as instituigies.

0 mercado de acdes brasilei-
10 conta, atualmente, com 515
mil investidores cadastrados,
nem todos ativos. A expectativa
da BEM&FBovespa € de que, nos
proximos cinco anos, seja pos-
sivel alcancar a marca de cinco
milhdes de investidores.

Mio de obra
Encontrar mio de obra qualifi-

CONTAS DA REGIAD
CENTRO-OESTE
—
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RS 2,53 BILHOES

REPRESENTATIVIDADE

2,8%

RS 10,49 BILHOES

REPRESENTATIVIDADE
1,5%

cada nos pontos mais ermos do
pais também & uma dificuldade
para as corretoras partidarias da
interiorizacio. “Temos muita
dificuldade. Levamos gente da
sede, promovemos treinamen-
tos aqui, até que o representants
local esteja 100% apto a atuar™
afirma Thiago Audi, da ge:rénma
defiliais da Um Investimentos.
De cada dez candidatos a
parceiros da Gradual, apenas
um & suficientements preparado
para o cargo, afirma o socio-di-
retor da corretora, Marcelo
Smarrito. “Dos nove que so-

bram, conseguimos aproveitar
trés dando treinamento. Ao fi-
nal, 60% ficam de fora”, diz.
“Quanto mais distante da
base, mais dificil & de exercer a
sua estratégia™, afirma o dire-
tor comercial da corretora Spi-
nelli, Marcos Amaral. “Em ge-
ral, no Sudeste e no Sul, as pes-
s0as tém mais vivéncia de bol-
sa." A corretora possui 29 par-
ceiros pelo pais. A Spinelli nio
pretends aumentar esse nuame-
o, mas proporcionar que cada
parceiro amplie sua drea de
atuacio regionalments. m

CONTAS DA REGIAD NORDESTE

CARTEIRA
RS 4,31 BILHOES

REPRESENTATIVIDA DE
47%

DA REGIAO SUDESTE




